
  
 

  

Bringen Sie sich in die Pole Position…. 

„Nicht gekauft hat er schon“ & Formel 1 Wochenende 

Nicht gekauft hat er schon – So denken Top Verkäufer 

Schlüsselfaktor für einen überragenden Erfolg, jenseits des 

Mittelmaßes, ist die innere und äußere Haltung eines Menschen. 

Martin Limbeck setzt in diesem Seminar genau an diesem Punkt an 

und vermittelt Ihnen Impulse, Anregungen und 

Handlungsalternativen für ein stärkeres Selbstbewusstsein, eine 

bessere Haltung sowie die richtige Einstellung und Denkweise, um 

mit Ihren Kunden auf Augenhöhe noch erfolgreicher zu sein. Wer 

heute erfolgreich verkaufen will, muss etwas wagen, sich von 

anderen abgrenzen. 

Raus aus der Verlustangst - rein in die Siegermentalität! Verkäufer, 

die zu ihren Ecken und Kanten stehen, sind die wahren Topseller.  

 

Aus dem Inhalt: 

 Was glauben Sie eigentlich, wer SIE sind? 

 Mit Selbstbewusstsein auf Augenhöhe mit dem Kunden 

 Bleiben Sie unbequem - lernen Sie “nein” zu sagen 

 Geben Sie Ihr Ziel niemals auf 

 Sich beim Kunden mit der Extrameile positionieren 

 Mit Social Media zur Marke werden 

 Sprachhygiene - der rhetorische Schlüssel zum erfolgreichen 

 Verkauf 

 Mit Fleiß und Disziplin zum Erfolg 

 Akquise ist Chefsache?! 

 Raus aus der Verlustangst 

 Das “NEIN” des Kunden bedeutet: Noch ein Impuls nötig 

 Raus aus der Komfort-Zone: Lernen Sie von den Besten! 

 

Lassen Sie sich inspirieren! 

“Nicht gekauft hat er schon” ist die Abkehr von Verlust- und Versagensängsten und ein Plädoyer für 

Selbstvertrauen und Hartnäckigkeit. Es beschreibt den Weg zum Erfolg … Glaubwürdig, Authentisch 

und Überzeugend. 

 

Ihr Nutzen aus diesem einzigartigen Seminar:  

Es bietet allen im Verkauf tätigen Mitarbeitern/-innen sowie deren Führungskräften die Möglichkeit, 

sich einmalige Einblicke in die Welt des erfolgreichen Verkaufens zu verschaffen und neue Impulse 

und Motivationen hinzu zu gewinnen.  
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Verbindliche Anmeldung 
 

Ja, ich/wir kommen zum Pole Postion Wochenende mit GPTT und Martin Limbeck. 

 

vom 21.08.2015 bis 23.08.2015 

 

Reise Nr SPA 1204DZ - ML ____ Doppelzimmer à 2.860 Euro pro Person 

 

Reise Nr SPA 1204EZ - ML ____ Einzelzimmer à 3.295 Euro pro Person 

 

Verlängerungsnächte möglich, sprechen Sie uns gerne an. 

 

         

Firma 

 

         

Vor- und Zuname des Anmelders 

 

         

Strasse  

 

         

PLZ  Ort 

 

         

Telefon 

 

         

Email  

 

         

Name Teilnehmer 1 

 

         

Name Teilnehmer 2 

 

         

Name Teilnehmer 3 

 

         

Datum / Unterschrift 

 

Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen der Grand Prix Travel Team GmbH & Co KG 

http://www.gptt.de/allgemeine-geschaeftsbedingungen-fuer-ticket-und-reisebuchungen/ 

  



  
 

  

Bringen Sie sich in die Pole Position…. 

„Nicht gekauft hat er schon“ & Formel 1 Wochenende 

Reiseverlauf: 

Freitag:  Individuelle Anreise in Ihr Hotel und 

Check-in 

  Den Abend gestalten Sie in eigener Regie. 

Samstag: Frühstück 

Freuen Sie sich auf einen Tag der 

Extraklasse mit dem Top Trainer Martin 

Limbeck.  

Profitieren Sie von Martin Limbecks 

Erfahrungen in Ihrer Praxis!  

Martin Limbeck steht seit über 20 Jahren 

bei seinen Kunden für Innovation und 

Kompetenz in den Gebieten Verkaufs- und 

Managementtraining. Als Vortragsredner, 

Bestsellerautor, Coach und Trainer 

begeistert er jährlich tausende Verkäufer, 

Führungskräfte und Teilnehmer.  

Er wurde für das Trainingskonzept „DAS 

NEUE HARDSELLING® – Verkaufen heißt 

verkaufen“ in der Kategorie "Vertrieb & 

Verkauf" ausgezeichnet mit dem 

Internationalen Deutschen Trainingspreis 

2006 in Bronze und in 2008 außerdem mit 

dem 5-Years-Award des BDVT, ebenfalls in 

Bronze. Im Dezember 2008 wurde Martin 

Limbeck vom österreichischen Magazin 

„TRAiNiNG“ – dem Magazin für HR-

Management und Weiterbildung – zum Trainer 

des Jahres 2008 gewählt und im Juni 2009 in der Kategorie "Referenten & Trainer“ 

mit dem Conga Award 2009 ausgezeichnet - er gehört damit zu den Top 3 der 

Branche.  

Ganz aktuell wurde er erneut zum Top-Speaker des Jahres 2014 - ebenfalls vom 

österreichischen Magazin "TRAiNiNG" - gekürt.  

Bis 9.45 Uhr Registrierung  

10.00 Uhr  Start Seminar 

13.30 Uhr Gemeinsames Mittagessen 

Ca. 18.00 Uhr  Seminar Ende 

Im Anschluss Business Dinner mit Martin Limbeck 
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Sonntag: Nach dem Frühstück geht es Richtung Spa 
Francorchamps. Die Formel 1 Piloten 
haben bereits gestern alles gegeben, um 
sich die besten Startpositionen zu sichern. 
Können sie die Position verbessern oder 
halten? Wer hat die beste Strategie, 
wessen Team arbeitet den Boxenstopp 
am schnellsten ab und natürlich: Wer 
gewinnt heute den Großen Preis von 
Belgien? 
 Sie sind live dabei und drücken Ihren 
Favoriten die Daumen! Freuen Sie sich 
auf ein spannendes Formel 1-Rennen auf 
der Ardennen-Achterbahn. 

 
 Nach Rennende und Siegerehrung geht es wieder zurück in Ihr Hotel. 

 Von dort individuelle Heimreise oder Verlängerung (gegen Aufpreis). 
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Eingeschlossene Leistungen: 

SPA 1204 
• 2 Nächte in einem Doppelzimmer inkl. Frühstück 
• Transfer vom Hotel zur Rennstrecke und retour am Sonntag 

 Exklusives Seminar mit dem Top Trainer Deutschlands Martin Limbeck am Samstag 

 Tagungsverpflegung am Samstag: Kaffeepause und Lunch 

 Business-Dinner am Samstagabend mit Martin Limbeck 
• Formel 1 Eintrittskarte Gold 2 
• GPTT.de Fan Package: Rucksack, mit Fan Kappe, Ohrenstöpsel,  

Lenyard mit Ticketholder und Regencape (bei Bedarf) 
• GPTT.de Reiseleitung 
 

Paketpreis p.P. im Doppelzimmer:  

Reise Nr SPA 1204DZ - ML  2.860 Euro pro Person 

Reise Nr SPA 1204EZ - ML  3.295 Euro pro Person 

Verlängerungsnacht p.P.      233 Euro 

 


