
Anmeldung

Ja, ich/wir komme/n am 25. April 2015 zur Veranstaltung der SalesLeaders in die 
Stadthalle in Mülheim an der Ruhr und bestelle/n verbindlich für mich, meine Kollegen, 
Geschäftspartner und Freunde:

Anmeldung

Silvercard zu je 349,00 Euro*

Platincard (beste Plätze in den vordersten Reihen, reservierte kostenlose 
Parkplätze, Quick-Check-In, exklusive VIP-Lounge, After-Show-Party u. v. m.) 
zu je 549,00 Euro*

Karten für die After-Show-Party (bei Platincard bereits inkl.) zu je 99,00 Euro*

Fax +49 (0) 6174 201619-99

Martin Limbeck® - Der Hardselling-Experte
Alte Gasse 4 a

61462 Königstein
kontakt@martinlimbeck.de

Tel. +49 (0) 6174 201619-0

* Alle Preise verstehen sich zuzüglich MwSt. und beinhalten bereits das kalte und warme
  Buffet mit Getränken in den Pausen sowie den Zutritt zur begleitenden Messe. 

 Ich bleibe jederzeit fl exibel, da die Karten übertragbar sind. Eine Auszahlung ist nicht  
 möglich.

Firma

Vor - und Zuname des Anmelders

Straße

PLZ                                       Ort

Telefon

E-Mail

Name Teilnehmer 1

Name Teilnehmer 2

Name Teilnehmer 3

Datum/Unterschrift

Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen der Veranstalter. 
Diese fi nden Sie auf www.martinlimbeck.de/agb.

Profi tieren Sie bei der Anmeldung von Gruppen ab 10 Teilnehmern.
IIhre Spezialkonditionen erhalten Sie unter +49 (0) 6174 201619-0 von unserem Sales
Manager Olaf Dau.

25. April 2015
Stadthalle Mülheim an der Ruhr

10:00 Uhr Beginn • 19:30 Uhr After-Show-Party • 22:00 Uhr Ende
www.martinlimbeck.de

Sales
Andreas Buhr 

Martin Limbeck

Andreas Bornhäußer

Sabine Asgodom

Alexander Christiani

Hans-Uwe L. Köhler

Wolfgang Grupp

Moderation

Max Mayerhofer

7 Topspeaker auf einer Bühne!

 

09:00 Uhr  get together und Einlass

10:00 Uhr  Andreas Bornhäußer 

11:00 Uhr  Sabine Asgodom 

12:00 Uhr  Pause

12:30 Uhr  Verleihung des SALESLEADERS Award 2015 

12:45 Uhr  Andreas Buhr

13:45 Uhr  Lunch 

14:45 Uhr  Alexander Christiani 

15:45 Uhr  Martin Limbeck

16:45 Uhr  Pause 

17:15 Uhr  Hans-Uwe L. Köhler

18:15 Uhr  Wolfgang Grupp

19:15 Uhr  Pause

19:30 Uhr  After-Show-Party

22:00 Uhr  Veranstaltungsende 

smile2

Stadthalle Mülheim an der Ruhr
Theodor-Heuss-Platz 1
45479 Mülheim an der Ruhr
Tel.   +49 (0) 208 940 96 0
Fax +49 (0) 208 940 96 19

Programmablauf

Location

TOP
EVEN

T
2015

T

Essen

Dortmund
Mülheim 
an der Ruhr

Düsseldorf

Köln



Wolfgang Grupp

Max Mayerhofer

Unternehmertum in einer modernen 
Zeit

• Motivation und Begeisterung als Grundlage  
 des Unternehmenserfolgs

• Was Führung und Versprechen gemeinsam  
 haben

• Trigema - gegen den Trend erfolgreich

Alexander 

Christiani

1000-Augen-Kommunikation
Wie Sie Ihren Umsatz mittelfristig um 
25%,50%,100% oder mehr steigern...

• Die neue Weltkarte im Marketing

• Wie kleine Mittelständler die Chancen des  
 neuen Marketings nutzen 

• Wie Sie mehr Neukunden gewinnen als je  
 zuvor

18:15 Uhr

17:15 Uhr

Sales

Martin Limbeck

Andreas Buhr

Warum keiner will, dass Sie nach 
oben kommen…
...und wie Sie es trotzdem schaffen

• Sieger werden nicht geboren

• Erst schaufeln, dann scheffeln

• 7 Mal wieder aufgestanden 

Führung statt Freiheit?

• Wie Führung heute erfolgreich ist

• Wie Generation Y die Babyboomer führt

• Erfolgreiche Methoden und Tools zur   
 Führung 3.0

Certifi ed Speaking Professional

Certifi ed Speaking Professional

• Das geballte Vertriebswissen von Spitzentrainern in sieben  
 motivierenden Impulsvorträgen

• Erleben Sie sieben Topspeaker auf einer Bühne

• Profi tieren Sie vom Know-how der Referenten

12:45 Uhr

15:45 Uhr

 Weitere Infos: www.martinlimbeck.de • Kontakt: Martin Limbeck® - Der Hardselling-Experte • Alte Gasse 4 a • 61462 Königstein • E-Mail: kontakt@martinlimbeck.de • Tel: +49 (0) 6174 201619-0 • Fax +49 (0) 6174 201619-99

11:00 Uhr

Andreas 

Bornhäußer

Charisma befl ügelt den Vertriebserfolg

• Schluß mit der Charisma-Lüge!

• Warum mehr drin ist, als Sie rausholen.

• Wie Sie rausholen, was drin ist.

10:00 Uhr

14:45 Uhr

Hans-Uwe L. Köhler

Hau eine Delle ins Universum
Erfolg war gestern – Gelingen ist heute!

• Warum Ihnen niemand etwas abkauft, wenn  
 Sie unglücklich sind!

• Endlich können Sie mehr aus Ihren Zielen  
 machen!

• Mit Ihrer Begeisterung gehen Sie durch die  
 Decke!

Sabine Asgodom

Visibility-Marketing: Sichtbar 
werden

• Mut: Wie Sie auf verrückte Marketing-  
 Ideen kommen

• Storytelling: Warum Sie Geschichten   
 fi nden und nicht erfi nden sollten

• Bauchgefühl: Weshalb Sie nicht alles   
 glauben sollten, was andere sagen

Certifi ed Speaking Professional

Moderation

Für ihn war es schon immer leichter eine 
Rede zu halten als den Mund, denn sein 
Motto lautet:
Reden ist Schweigen und Silber ist Gold.


