
Und gewinnen Sie 
wertvolle Impulse für 
Ihr Unternehmen.

Prof. Dr. Lothar Seiwert · Urs Meier · Martin Limbeck
Frieder Gamm · Axel Liebetrau · Anitra Eggler · Gerriet Danz
  Thorsten Havener · Dr. Jens Wegmann · Silvia Pitz · Roger Zimmerman

Executive-Karten   Ja, hiermit bestelle ich verbindlich  
Executive-Karte(n) zum Einzelpreis von 155 Euro*.

Executive-Premium-Karten   Ja, hiermit bestelle ich verbindlich 
 Executive-Premium Karte(n) zum Einzelpreis von 185 Euro*.

Mit den Executive-Premium-Karten sitzen Sie direkt im Anschluss an 
die VIP-Plätze.

VIP-Karten   Ja, hiermit bestelle ich verbindlich  VIP-Karte(n) 
zum Einzelpreis von 379 Euro*.  
Mit dem VIP-Leistungspaket erhalten Sie: Beste Kategorie, Sie sitzen 
bei uns in der ersten Reihe, Snack in der VIP-Lounge inklusive 
Getränke während der Veranstaltung, individuelle Betreuung durch 
unseren VIP-Service.

Anmeldung
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für das 8. Kölner Wissensforum  
Bitte an Fax: +49 (0)711 75 85 84 85

 Firmenadresse   Privatadresse

Firma 

Vor- und Zuname 

Straße 

PLZ, Ort 

Telefon, Fax 

E-Mail 

 Ich/Wir bezahle/n per Bankeinzug

IBAN 

BIC 

Kreditinstitut 

Kontoinhaber 

 Ich/Wir bezahle/n per Kreditkarte

Karten-Nummer 

gültig bis  

Kreditinstitut   AMEX   VISA   MASTERCARD

Datum, Unterschrift 
Es gelten die AGB der Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH  
für Seminare, Foren & Kongresse.

Prüfziffer

Ab 155 Euro bieten wir Ihnen zum 
wiederholten Mal kompetenten  
Wissenstransfer beim 
8. KÖLNER WISSENSFORUM.
 

Unsere Partner:

Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH 
Medienhaus Stuttgart . Adlerstraße 41 . 70199 Stuttgart
Fon +49 711 75 85 84 0 . Fax +49 711 75 85 84 85
info@speakers-excellence.de . www.speakers-excellence.de

Jetzt online anmelden unter:  
www.KOELNER-WISSENSFORUM.de oder  
per Fax (siehe Formular).
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MARITIM KÖLN

KÖLNER 

WISSENS
FORUM

8.

SILVIA �PITZ   
Auftreten, ansprechen, bewegen –  
so gewinnen Sie Menschen und Märkte

ROGER �ZIMMERMAN   
Infotainment mit Herz

Silvia B. Pitz,  Trainerin, Moderatorin und Coach 
ist eine Expertin für Präsentation und Kom-
munikation. Ihren Erfahrungsschatz sam-
melte sie in den vergangenen 20 Jahren in 
den Bereichen TV-Moderation & - Redaktion, 
Schauspiel, Werbung sowie als Psychothe-
rapeutin. In ihren Vorträgen, Seminaren und 
Coachings begeistert sie ihre Teilnehmer mit 
ihrer lebendigen und bildhaften Präsentati-
on, gepaart mit fundiertem Hintergrundwis-
sen aus der Psychotherapie.

Roger Zimmerman, geboren in den USA, 
Muttersprache Französisch, sammelte seinen 
Erfahrungsschatz auf dem internationalen 
Parkett. Seinen Karriereweg startete er vor 
über 25 Jahren in Deutschland als Führungs-
kraft im Vertrieb für nationale und interna-
tionale Unternehmen. In dieser Funktion war 
seine Herausforderung, auf internationalen 
Bühnen mehrsprachig Menschen zu gewin-
nen und zu überzeugen. Moderieren und 
Präsentieren wurden zur Leidenschaft.

MODERATION

MODERATION

BildungspatenBildungspaten gesucht!

Bildung – der Rohstoff Nr. 1 der Zukunft! 
»	Möchten Sie sich sozial in der Nachwuchsförderung  
	 engagieren?…
»	Ist es Ihnen wichtig Jungtalente kennenzulernen und  
	 frühzeitig für Ihr Unternehmen zu gewinnen?…
»	Wollen Sie Schülern, Studenten und Auszubildenden  
	 den Zugang zum größten Bildungsevents in Nordrhein-
Westfalen ermöglichen?…

... dann werden Sie Bildungspate beim  
8. Kölner Wissensforum und lernen Sie schon heute 
Ihre Nachwuchskräfte von „Morgen“ kennen!

Kontakt: Herr Hermann Fürstenau, Telefon: 0711 75 85 84 84
oder per Email: hermann.fuerstenau@speakers-excellence.de

www.speakers-excellence.de/bildungspatenschaften

Firma

Straße/Nr.

Telefon/Fax

Vor- und Zuname

PLZ/Ort

E-Mail

Ich habe Interesse an einer Bildungspatenschaft und wünsche weitere Informationen.  
Bitte nehmen Sie Kontakt mit mir auf.

Per Fax  an +49 711 75 85 84 85



	 Freitag, 18.09.2015:

12:00 	Come together
12:15 	Begrüßung durch die  

Moderatoren Silvia Pitz und 
Roger Zimmerman

12:30	 Frieder Gamm
13:15	 Axel Liebetrau
14:00	 Gerriet Danz
14:45	 Kommunikationspause
15:30	 Show Act - Dr. Jens Wegmann
15:50	 Martin Limbeck
16:35	 Thorsten Havener
17:15	 Kommunikationspause
17:45	 Anitra Eggler
18:30	 Prof. Dr. Lothar Seiwert
19:15	 Urs Meier
20:00	 Verlosung 

Programmänderungen vorbehalten

URS �MEIER 
Du bist die Entscheidung

AXEL �LIEBETRAU  
Die neuen Spielregeln des Business – frische Ideen und Impulse 
vom Innovation Thought Leader

ANITRA �EGGLER  
Die Digital Therapeutin heilt E-Mail-Wahnsinn und  
Facebook-Inkontinenz. Das Ergebnis?  
Aus Kommunikation und Marketing wird Wertschöpfung

PROF. DR. LOTHAR �SEIWERT  
CSP, CSPGLOBAL

Simplify Your TIME: Einfach mehr Zeit für das Wesentliche

GERRIET �DANZ   
Innovationen sind der Sauerstoff fürs Business!

FRIEDER �GAMM  
Verhandlungen gewinnt man im Kopf

THORSTEN �HAVENER  
Ohne Worte?! Geheimnisse der Kommunikation

DR. JENS �WEGMANN   
Der Comedy Redner

MARTIN �LIMBECK CSP  
Nicht gekauft hat er schon – So denken Top-Verkäufer

Ob als erfolgreicher Geschäftsmann, im Sta-
dion vor über 60.000 Zuschauern, vor Milli-
onen selbsternannter Experten an den 
Bildschirmen, als Berater der FIFA, der UEFA 
oder als Kommentator des ZDF – Urs Meier 
weiß, was es heißt, tagtäglich mit enormem 
Druck umzugehen. Zu den Besten der Welt 
gehörend, bewies er in fast 900 Profispielen 
als Unparteiischer, wie man komplexe Situ-

ationen analysiert und in Sekundenbruch-
teilen eine Entscheidung fällt. Seit 2005 
kommentiert er im ZDF und erhielt 2006 den 
Deutschen Fernsehpreis für die beste Sport-
sendung.

 Thema:  
 Entscheiden lernen mit dem Profi 

»» Mit Gefühl, Verstand, Erfahrung, Mut und 
der Treue zum eigenen Ich. In einer Zeit, 
in der sich viele Menschen, auch führen-
de Persönlichkeiten, vor Entscheidungen 
scheuen, ermutigt Urs Meier dazu, diese 
mit Freude und ohne Angst zu treffen. 
Lassen Sie sich mitnehmen auf eine Er-
fahrungsreise durch das erfolgreiche und 
entscheidungsfreudige Geschäfts-, Schieds-
richter- und Privatleben eines Profi-Ent-
scheiders.

Axel Liebetrau ist ein gefragter Experte für 
Innovations-, Trend- und Zukunftsforschung. 
Er ist Consultant und Unternehmer aus 
Leidenschaft. Sein Know-how ist von Füh-
rungsteams großer- und mittelständischer 
Unternehmen gleichermaßen gefragt. 
Neben seinen 20 Jahren Praxiserfahrung 
als Banker, Trainer und Managementberater 
hat er eine fundierte akademische Ausbil-

dung als Dipl. Betriebswirt (FH) und MBA 
in International Management Consulting.

 Thema:  Lebensstile 2020 –  
 Der Kunde von morgen 

»» Was sind die wichtigsten Lebensstile 
meiner Kunden von morgen?

»»  Welche Werte und Konsumwünsche hat 
mein Kunde morgen?

»»  Welche konkreten Grundregeln und Tipps 
für das neue Marketing gibt es? Anitra Eggler ist Digital Therapeutin aus Lie-

be zum Web und Bestseller-Autorin aus 
Schreibleidenschaft. Das Feuer der Internet-
Pionierin, Expertin und Dozentin für digitale 
Kommunikation, Marketing, Werbung, Un-
ternehmenskommunikation und Medien 
entzündet alle, die sie live erleben. Vor ihrer 
Autoren-Karriere war Anitra Eggler als Jour-
nalistin, Startup-Managerin, Kreativdirekto-

rin, Agenturchefin und Verlagsgeschäftsfüh-
rerin erfolgreich. Heute ist sie selbst Stamm-
gast in Funk und Fernsehen und bringt 
brandaktuelle Internetthemen provokant, 
eloquent, frech und charmant auf den Punkt.

 Thema: E-Mail macht dumm, krank 
und arm – Digital-Therapie für mehr  
 Produktivität, Erfolg und Lebenszeit  

»» Überkommuniziert, aber uninformiert? 
Wie Sie erfolgserprobte Wege aus der 
E-Mail-Flut einfach umsetzen

»» Wie Sie und Ihre Teams smart surfen, ef-
fizient arbeiten, Zeit sparen und das Jah-
resergebnis messbar steigern

»» Wie Sie an Arbeitsspaß gewinnen, Le-
bensqualität steigern und Web und Han-
dy als Erfolgsturbo nutzen

Mit Prof. Dr. Lothar Seiwert buchen Sie einen 
der renommiertesten Keynote-Speaker 
überhaupt. Der prominente Redeprofi gehört 
zu den nur sieben deutschsprachigen Refe-
renten, die mit dem höchsten und härtesten 
Qualitätssiegel für Vortragsredner, dem 
Certified Speaking Professional (CSP), in den 
USA ausgezeichnet wurden. Er erfüllt damit 
höchste internationale Qualitätsansprüche. 
Seine starke Präsenz, seine seriöse Arbeits-

weise und seine hohe Glaubwürdigkeit 
garantieren einen einzigartigen Höhepunkt 
Ihrer Veranstaltung.

 Thema: Simplify Your TIME: „Einfach 
mehr Zeit für das Wesentliche“ 

»» Das 7-Hüte-System für mehr Zeit- und 
Lebenserfolg

»» Der „Pizza-Taxi“-Effekt: Vom Dringenden 
zum Wichtigen

»» Work-Life-Balance: Erfolgreicher und 
zufriedener leben

Gerriet Danz ist seit mehr als zwei Jahrzehnten 
gefragter Experte für Innovation und Kreati-
vität. Die Vorträge des passionierten Querden-
kers, mehrfachen Startup-Gründers und 
Bestsellerautors sind so inspirierend und 
ungewöhnlich wie der Mix seiner Erfahrungen. 
Zunächst arbeitet er als Kreativdirektor der 
internationalen Werbeagentur BBDO, unterstützt 
Global Player bei der Entwicklung innovativer 
Produkte, Dienstleistungen und Kampagnen.

 Thema: innovation2business –  
 Lernen von den erfolgreichsten  
 Innovationsführern weltweit 

»» Machen Sie sich Apple, Google, Lady 
Gaga und Dürer zum Vorbild

»» Wie aus Ideen Innovationen werden und 
aus Innovationen Income

»» Wie Sie mit einzigartigen Lösungen den 
Wettbewerb ärgern und Umsätze maxi-
mieren

»» inNOvation – warum viele Welterfolge 
mit einem NEIN beginnenFrieder Gamm, Autor, Speaker und Unter-

nehmer aus Leidenschaft, ist ein Experte im 
Bereich Verhandlungsführung. Der erfah-
rene Verhandlungsspezialist sammelte sein 
Experten-Know-How in seiner langjährigen 
Tätigkeit im Einkauf und Vertrieb der Porsche 
AG. Zu seinen Kunden gehören namhafte 
nationale und internationale Unternehmen 
und Konzerne.

 Thema:  
 Schlagfertig verhandeln mit  
 Boxstrategien 

»» Wie Sie aus unterlegenen Positionen 
punkten

»» Wie Sie die richtige Strategie entwickeln 
und mit Taktiken erfolgreich umsetzen

»»  Was Sie aus den Boxstrategien von Mu-
hammed Ali lernen und Ihren Verhand-
lungsalltag übertragen können

Thorsten Havener ist einer der besten En-
tertainer des Landes und zudem internati-
onaler Bestsellerautor mit Millionenauflagen, 
TV-Moderator und gefragter Kommunikations-
Experte. Havener studierte Sprach- und 
Übersetzungswissenschaften und schloss 
sein Studium als Diplom-Dolmetscher ab. 
Seit über 20 Jahren ist er zudem Zauber-
künstler und beherrscht das Spiel von Wahr-

nehmung und Täuschung. Er weiß, wie 
Menschen kommunizieren und welche 
Fehler sie machen.

 Thema:  
 Was Du nicht sagst: Werden Sie  
 Körpersprache-Dolmetscher.

»» Mehr Erfolg: Was andere wirklich über 
Sie denken und wie Sie ab jetzt besser 
wirken können.

»» Mehr Energie: Wie unsere Körperhaltung 
uns zu Höchstleistungen führen kann.

»» Mehr Empathie: Wie Sie Lügnern und 
Blendern auf die Schliche kommen.

»» Mehr Emotion: Wie Sie Flirtsignale rich-
tig deuten und wie Sie das auch im 
Geschäftsleben nutzen können.

Eine Rede von Dr. Jens Wegmann ist ein 
echtes Highlight für jede Business-Veran-
staltung. Mit seinen individuellen Vorträgen 
unterhält, motiviert und begeistert er das 
Publikum. Als „echter“ Referent getarnt, 
entpuppt sich sein Vortrag erst nach und 
nach als das, was es ist: beste Unterhaltung 
auf hohem Niveau. Am Anfang ganz un-
auffällig ... Wenn Comedy-Redner Dr. Weg-
mann seinen Vortrag beginnt, ahnt noch 
keiner der Zuschauer, wie sich die Ereignis-
se in den nächsten Minuten überschlagen 
werden.Martin Limbeck ist einer der meistgefragten 

Verkaufsexperten im englisch- und deutsch-
sprachigen Raum. Seit mehr als 20 Jahren 
begeistert er mit seinem Insider-Know How 
und praxisnahen Strategien Mitarbeiter aus 
Management und Verkauf. Bis heute trat er 
bereits in mehr als 20 Ländern auf der gan-
zen Welt auf. Nicht nur in seinen provoka-
tiven und motivierenden Vorträgen, sondern 

auch in den umsetzungsorientierten Trainings 
steht das progressive Verkaufen in seiner 
Ganzheit im Mittelpunkt.

 Thema:  
 Nicht gekauft hat er schon –  
 So denken Top-Verkäufer 

»»   So erarbeiten Sie sich die Skills der 
Top-Verkäufer

»» Selbstvertrauen festigen und Eigenmo-
tivation stärken

»» So entwickeln Sie eine klare Zielorien-
tierung und steigern Ihre Abschlusssi-
cherheit

Erleben Sie  
mitreißende  
Referenten.

PERSÖNLICHKEIT & ERFOLG MANAGEMENT & FÜHRUNG MARKETING & VERKAUF 

PERSÖNLICHKEIT & ERFOLGMARKETING & VERKAUFMARKETING & ERFOLG KOMMUNIKATION & MOTIVATION 

SHOW-ACT MARKETING & VERKAUF


