LIMBECK
GROUP

LIMBECK.

DIE SEMINARE.

Wachstum geht nur
aulRerhalb deiner Komfortzone.
Mach den ersten Schritt. “

Martin Limbeck

Willkommen in der Weiterbildungswelt der LIMBECK® GROUP!




LIMBECK.VERKAUFEN. - Teil 1
Akquisestrategien fUir mehr Termine & Umsatz

Warum das Seminar?

Das Seminar dient dazu, dass Sie regelrecht heif3 auf die Akqui-
se werden. Von Kundenrecherche bis hin zur praktischen Akqui-
se, Uber alle Medien hinweg, werden Sie alles beherrschen, was
Sie zur erfolgreichen Erreichung Ihrer Vertriebsziele bendtigen.

Tag 1 Mit Social Selling, Medienakquise und
Telefontraining zum Akquise-Profi
Wie Sie jede Form der Akquise perfekt beherrschen
Neue Methoden der Kundenrecherche und -gewinnung
Gesprachsaufhénger zur Vereinbarung von Kunden-
terminen auf héchstem Niveau
Wie erkennen Sie Kaufsignale und fihren den Kunden
sicher zum Abschluss?

Tag 2 Praxistag mit Live Telefonaten
Was tun, wenn der Entscheider keinen Termin will und
wie punkten Sie trotzdem?
Welche Fragen 6ffnen Ohr, Herz und Portemonnaie
des Kunden?
Sie erstellen Ihren individuellen Leitfaden fur die
Telefon-Akquise

Extra
Inklusive Vorstellung von einem der besten Kundenre-
cherche-Tools, das wir je entdeckt haben. Damit wird
Leadgenerierung zum Kinderspiel.

www.limbeckgroup.com

Termin/Ort
10.-11.02.2020 // Dusseldorf
07.-08.09.2020 // Dusseldorf

Preis
1177,- Euro* Fruhbucher
bis 4 Monate vorher
1.577,- Euro* Normalpreis
2.177,- Euro* PLUS Martin Limbeck®
Online Academy (12 Monate)

Inklusive Verpflegung, Get together
Dinner, 3 Monate MEIK®, Module der
Online Academy

Einzelcoaching

Buchen Sie jetzt Ihr individuelles
Einzelcoaching mit einem unserer
Experten zum Thema fur 397,- Euro*
(3 Stunden).

Zielgruppe

Unternehmer, FUhrungskréfte, Verkau-
fer im Innen- und AuBendienst und
alle, die noch erfolgreicher verkaufen
wollen

Get together

GenieBen Sie den Ausklang des
ersten Tages in informeller Runde.
Lassen Sie den lehrreichen Tag
gemeinsam mit Ihrem Trainer bei
einem exklusiven 3-Gange-Menu und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

LIMBECK.VERKAUFEN. - Teil 2
So kommen Sie zum Abschluss - garantiert!

Warum das Seminar?

Im Seminar lernen Sie, durch gezielte Bedarfsanalyse, die
wahren Kaufmotive des Kunden zu entschllsseln. Erfahren
Sie, wie Sie lhre Verhandlungstechniken in Bezug auf das
Preisgesprach verfeinern und wie Sie auch in schwierigen Si-
tuationen eine fur beide Seiten optimale Lé&sung finden. Sie
wissen immer souveran, mit welchen Argumenten Sie dem
Einwand ,,zu teuer” entgegenwirken.

Tag 1 Das perfekte Kundengesprach
Wie erhalten Sie einen selbstbewussten Verhandlungsstil
mit héchstem Wirkungsgrad?
Wie realisieren Sie Ziele aus Ihrem Gesprach konsequent
und klar?
Wie steuern Sie Reaktionen Ihrer Gesprachspartner
gezielt?
So erkennen Sie die wahren Kaufmotive des Kunden

Tag 2 Professionelle Preisverhandlung
Das Umfeld ”Preis* wirtschaftspsychologisch
11 Praxis-Platin-Methoden fur Ihre Konditionsverhandlung
Ausbau von Stehvermédgen, Festigkeit und Zivilcourage
in Konditionsverhandlungen
Was ist, wenn nichts mehr geht?

Termin/Ort
27.-28.04.2020 // Dusseldorf
09.-10.11.2020 // Dusseldorf

Preis
1177,- Euro* Frihbucher
bis 4 Monate vorher
1.577,- Euro* Normalpreis
2.177,- Euro* PLUS Martin Limbeck®
Online Academy (12 Monate)

Inklusive Verpflegung, Get together
Dinner, Module der Online Academy

Einzelcoaching

Buchen Sie jetzt Ihr individuelles
Einzelcoaching mit einem unserer
Experten zum Thema fur 397,- Euro*
(3 Stunden).

Zielgruppe

Unternehmer, Fihrungskrafte, Verkau-
fer im Innen- und AuBendienst und
alle, die die Preisverhandlung noch
besser beherrschen wollen

Get together

GenieBen Sie den Ausklang des
ersten Tages in informeller Runde.
Lassen Sie den lehrreichen Tag
gemeinsam mit Ihrem Trainer bei
einem exklusiven 3-Génge-Menl und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.




VERKAUFEN ODER VERHANDELN? EGAL!

Gewinnen, ohne zu besiegen!
mit Martin Limbeck und Dr. Marc Opresnik
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Warum das Seminar?

Dieses Seminar ist intensiv praxisorientiert. Alle Inhalte
werden gemeinsam in Einzel- oder Teamubungen, Fallbe-
sprechungen sowie in Plenumsreflektion und Diskussion er-
arbeitet. Ihre Trainer geben Ihnen pragnante Inputs aus Psy-
chologie, Kommunikations- und Managementforschung. Die
Teilnehmenden haben Gelegenheit, eigene Praxisbeispiele
einzubringen und mittels Videoanalyse zu reflektieren. Sinn-
volle Methodenwechsel erméglichen einen hohen Erlebnis-
und Ergebnisfaktor

Tag 1 Verhandeln in schwierigen Situationen
Welche Grundelemente spielen bei Verhandlungspro-
zessen Uberhaupt eine Rolle?
Was und mit wem verhandle ich - die professionelle
Vorbereitung
Anleitung, um ein Verhandlungskonzept zu entwickeln
Kennenlernen diverser Verhandlungskonzepte und
ihre Grenzen

Tag 2 Macht und Magie der Rhetorik
Wichtiges aus der Trickkiste der Eink&ufer/
Buying-Center und Gremien
Vermeidung typischer Verhandlungsfehler
Fallstricke und Sackgassen wahrend einer Verhandlung
Wege, um das Maximum in der Preisverhandlung
zu erzielen
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Termin/Ort
21.-22.09.2020 // Dusseldorf

Preis

1.677,- Euro* Frihbucher
bis 4 Monate vorher

1.977,- Euro* Normalpreis

Inklusive Verpflegung, Get together
Dinner

Zielgruppe

Unternehmer, Fihrungskrafte, Ein-
kaufer, Inhaber, Key-Account Manager
und alle, die noch effektiver und
sicherer ans Ziel kommen wollen

Get together

GenieBen Sie den Ausklang des
ersten Tages in informeller Runde.
Lassen Sie den lehrreichen Tag
gemeinsam mit Ihren Trainern bei
einem exklusiven 3-Gange-Menu und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

LIMBECK.VERTRIEBSFUHRUNG.
Aktivieren Sie IThr maximales FUhrungspotential

Warum das Seminar?

Sie lernen praxisnah, wie Sie sich als FUhrungskraft positio-
nieren. Sie erfahren, wie Sie Ziele eindeutig formulieren und
eine gute Zusammenarbeit in lhrem Team gewahrleisten. Zu-
dem lernen Sie, wie Sie die besten Sales Stars finden und
optimal onboarden, damit sie lange bleiben.

Tag 1 Management im Vertrieb
Elementare FUhrungsgrundsatze im Vertrieb
Den Vertrieb durch innovative Methoden und effektive
Arbeitstechniken steuern
Durch richtige Delegation von Aufgaben und Verantwor-
tung volle Motivation erzielen
Mit Respekt, Ritualen, Richtung und Regeln Firmenstolz
und unverwechselbare Unternehmenskultur entwickeln

Tag 2 Professionelles Recruiting
Mit Eignungs- und Personlichkeitsdiagnostik durch
Insights MDI® Analyse punkten
Strategien und Kriterien fur die Mitarbeitergewinnung
Vom Onboarding zum Longboarding: Sales Asse finden,
binden und halten
Das Pro und Contra leistungsorientierter Vergttung

Termin/Ort
19.-20.03.2020 // Dusseldorf
28.-29.09.2020 // Dusseldorf

Preis
1.677,- Euro* Frihbucher
bis 4 Monate vorher
1.977,- Euro* Normalpreis
2.677,- Euro* PLUS Martin Limbeck®
Online Academy (12 Monate)

Inklusive Verpflegung, Get together
Dinner, Insights MDI® Analyse, Vor-
trag von Michael Janson

Einzelcoaching

Buchen Sie jetzt Ihr individuelles
Einzelcoaching mit einem unserer
Experten zum Thema fur 397,- Euro*
(3 Stunden).

Zielgruppe

Unternehmer, FUhrungskrafte, Ver-
kaufer und alle, die noch erfolgreicher
fuhren (lernen) wollen

Get together

GenieBen Sie den Ausklang des
ersten Tages n informeller Runde.
Lassen Sie den lehrreichen Tag
gemeinsam mit Ihrem Trainer bei
einem exklusiven 3-Gange-Menu und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.




FACECODE

Die Macht des Gesichtes - entschllisseln Sie

lhre Verhandlungspartner

Warum das Seminar?
Je besser Sie andere Menschen lesen und verstehen, desto
zielgerichteter werden Sie argumentieren und sich durch-
setzen. Sie werden auf den ersten Blick erkennen, was das
Gesicht offenbart und wie Sie diese Merkmale strategisch fur
mehr Klarheit nutzen.

Tag 1
Grundlagen der modernsten Profildiagnostik
Lesen Sie Ihr GegenUber wie ein Profiler
UnterstUtzung bei der richtigen Einschatzung von
Kunden und Partnern
Vorsprung auf Top-Entscheider Ebene

Tag 2
Mimik und Gestik: Was |hr Gegenlber ohne Worte sagt
Einsatz und Grenzen beim Gesichtslesen
Wie manipulieren Sie psychologisch? Wie sehr durfen
Sie das, um klar zu formulieren, planen und Ziele zu
erreichen?
Aktiv auf Scheinargumente reagieren und diese
entlarven
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Termin/Ort
26.-27.11.2020 // Place of Happiness

Preis

1177,- Euro* Fruhbucher
bis 4 Monate vorher

1.577,- Euro* Normalpreis

Inklusive Verpflegung, Get together
Dinner

Einzelcoaching

Buchen Sie jetzt Ihr individuelles
Einzelcoaching mit einem unserer
Experten zum Thema fur 397,- Euro*
(2 Stunden).

Zielgruppe

Unternehmer, FUhrungskrafte, Ver-
kaufer, Vertriebsleiter und alle, die ihr
GegenuUber lesen lernen wollen

lhr Trainer
Dr. Michael Janson

Get together

GenieBen Sie den Ausklang des
ersten Tages in informeller Runde.
Lassen Sie den lehrreichen Tag
gemeinsam mit Ihrem Trainer bei
einem exklusiven 3-Gange-Menl und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

HEADMAP
Ausbildung zum Gesichtsleser

Warum das Seminar?

Sie profitieren von dem Know-How flr Verhandlungsgespra-
che, Bewerbungsgesprache und private Situationen, in dem
Sie immer erkennen, was lhr Gegeniber wirklich denkt und
welche Intentionen er hat, um gezielter zu kommunizieren.

Ihr Nutzen

Verschiedene Techniken des Gesichtslesens werden seit
tausenden Jahren Uberall auf der Welt praktiziert. Alles,
was ein Mensch ist und denkt wird auch nach AufBen hin
reflektiert. Sie werden lernen, was Mimik und Gestik Uber
lhr Gegenliber aussagen und wie Sie das Wissen flr sich
nutzen.

Verhandeln und prasentieren mit allen Sinnen
Die Aufteilung des Gesichts verstehen
Gesichtstypen treffsicher erkennen
Mimik und Gestik: Was |hr Gegenlber ohne Worte sagt
Methoden und deren Risiken - Einsatz und Grenzen
Gesichtslesen fur Verhandlungen
Den echten Menschen in Verhandlungen kennen
Gesichter nach Fahigkeiten und Eigenschaften lesen

Termin/Ort
Ausbildung 3 x 2 Tage

18.-19.06.2020 // Place of Happiness
17.-18.09.2020 // Place of Happiness
03.-04.12.2020 // Place of Happiness

Preis

5.200,- Euro* Fruhbucher
bis 4 Monate vorher

6.700,- Euro* Normalpreis

Inklusive Verpflegung, 3 Online Um-
setzungs-Sessions, Schulungsunter-
lagen, Get together Dinner, Ubungen
mit Live Gasten

Zielgruppe

Unternehmer, FUhrungskrafte, Ver-
kaufer, Vertriebsleiter und alle, die ihr
Gegenuber lesen lernen wollen

Ihr Trainer
Dr. Michael Janson
Martin Limbeck (ab 16 Personen)

Get together

GenieBen Sie den Ausklang jeder
Ausbildungsetappe in informeller
Runde. Lassen Sie den lehrreichen
Tag gemeinsam mit Ihren Trainern bei
einem exklusiven 3-Gange-Menl und
erlesenen Weinen Revue passieren.

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.




Think BIG or go HOME

Ihr Fahrplan flr groBBe Ziele

Warum das Seminar?

Jeder spricht davon, endlich erfolgreich zu sein. Viele ver-
sprechen |hnen den Erfolg Uber Nacht. Doch um Uber Nacht
erfolgreich zu sein, ist vorher viel Arbeit n6tig. Der Weg zum
Erfolg beginnt mit der konkreten Definition, was Erfolg flr Sie
bedeutet. Sie lernen, Ihre groBen Traume in messbare Ziele
umzusetzen, fur die es sich lohnt, den Motor langfristig zu
zUnden und Gas zu geben. Hier bekommen Sie die Routine,
die Sie brauchen, um lhr Leben noch erfolgreicher zu planen.

Inhalt
Analysieren Sie lhre Werte, Ziele und Ihr Warum
Erhohen von Produktivitat und entwickeln eines neuen,
innovativen Workflows durch das
LIMBECK. HIGH PERFORMANCE. PRINZIP.
Beschleunigen Sie |hr Wachstum mit verbesserten
Gewohnheiten und Ritualen der High Performer
Netzwerken mit Gber 350 gleichgesinnten Unterneh-
mern, Inhabern, Grindern und Verkauferinnen

Machen Sie Schluss mit
... Inkonsequenz

... Orientierungslosigkeit
... Ineffizienz
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Termin/Ort

21.11.2020 // Ruhrturm Essen
HuttropstraBe 60
45138 Essen

Preis

Silverticket:

117,- Euro* Frihbucher bis Mai
167,- Euro* Normalpreis ab Mai

VIP: (Inkl. Getréanke und Lunch,
Parkplatz, Willkommenstasche mit
CD, reservierte Sitzplatze vorne,
Sektempfang Abends):

297,- Euro* Frihbucher bis Mai
349,- Euro* Normalpreis ab Mai

VIP PLUS: (Inkl. VIP Ticket, 4
LIMBECK. HIGH PERFORMANCE.
PRINZIP. Planer und 1 Jahr lang Planer
Academy fur mehr Zielerreichung):
597,- Euro* Fruhbucher bis Mai

697,- Euro* Normalpreis ab Mai

* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

Vertriebsleiterausbildung
Entdecken Sie jetzt unsere neuen Weiterbildungsprogramme

Vertriebsleiter (IHK)

Die Deutsche Verkauferschule® qualifiziert Sie innerhalb von
15 bis 18 Monaten zum Vertriebsleiter IHK. Statt mit einem
Zertifikat, endet der Kurs mit einem international anerkann-
ten Bildungsabschluss auf DQR6 Niveau - Bachelor of Sales
and Distribution. Sie erhalten ganz unabhéngig von Ihrem Ein-
kommen die Aufstiegsférderung und sind dartber hinaus um-
satzsteuerbefreit. Das bedeutet fur Sie konkret, wenn Sie den
Kurs erfolgreich abschlieBen, wird Ihre Investition far Kurs und
Prifung mit bis zu 64% nach AFBG (Aufstiegsfortblidungsge-
setz) bezuschusst.

Geprifter Vertriebsleiter (CEA)

Unser personenzertifizierter Lehrgang zum ,Gepriften Ver-
kaufs- und Vertriebsleiter (CEA)” berUcksichtigt alle Phasen
des Kompetenzlernens und stellt somit eine moderne und ein-
zigartige Verkaufs-/Vertriebsleiterausbildug im Blended-Le-
arning Verfahren dar.

Es handelt sich um einen 4 Monate dauernden Kurs mit Pra-
senz- und Onlinephasen. Wahrend der Kursdauer ist eine Pro-
jektarbeit zu erstellen. AuBerdem bietet sich die Mdglichkeit
zur Teilnahme an einer Lerncommunity, um Erfahrungen aus-
zutauschen.

Kursumfang: 430 U.-Std.

Dauer: 15-18 Monate

Durchfiihrung: Live-Online-Learning
Webinare: 75 Webinare

Studienmaterial: Umfassende
Lernplattform

Seminare: 3 Seminare

(2 x 5 Tage, 1x 2 Tage)
Online-Workshops: 18 (Fr. 17:00-
20:00 Uhr) und (Sa. 08:30-13:00 Uhr)
Abschluss: Gesetzlich geregelter,
international anerkannter IHK-Bil-
dungsabschluss (DQR 6)

Kursumfang: 210 U.-Std.

Dauer: 4 Monate

Durchfiihrung: Communicate
Learning (Erfahrungsaustausch in
Gruppen)

Studienmaterial: Umfassende
Lernplattform

Seminare: 3 Seminare

(2 x 5 Tage, 1 x 3 Tage)
Online-Workshops: 4 x Online-Work-
shops (8x halbtagige Sessions)
Abschluss: Geprifter Vertriebsleiter/
in CEA Personenzert erung in
Anlehnung an DIN ISO 17024




Die Trainer
FUr jedes Thema der passende Experte.

Klaus Schwarz Rolf Bielinski

Martin Limbeck

Y

Michael Weidner Udo Lengert Kai-Lorenz Muhler Walter R68ling

Alle offenen Seminare im Bundle innerhalb von 24 Monaten: 11.700,- Euro*

Die maximale Steigerung von Leistungsfahigkeit,
Motivation, Flihrungseffektivitat und Vertriebsergebnissen:

Das Team besteht aus erfahrenen Personlichkeiten: Verkaufs-, Verhaltens- und Managemen-
texperten, die ausschlieBlich fur die LIMBECK® GROUP arbeiten. Jeder Trainer bringt - neben
seiner langjéhrigen Berufserfahrung in Industrie, Handel und Dienstleistung sowie seinem
breiten Basiswissen - ganz individuelle Spezialisierungen aus unterschiedlichen Fachgebie-
ten mit. So garantiert die LIMBECK® GROUP ihren Kunden eine echte Performancesteigerung
und lasst sich ausschlieBlich an Ergebnissen und Erfolgen messen.

Rufen Sie an, wir unterstitzen Sie
gerne, welches Seminar das Richtige
fur Sie ist!

Tel. +49 (0) 2859 90992-0

Unsere Partner-Trainer:

°

Dr. Marc Opresnik Dr. Michael Janson
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* Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt.

Auch auBBerhalb der Seminare weiterbilden
mit Produkten von Bestsellerautor Martin Limbeck

LIMBECK. LIMBECK.
VERTRIEBS VERKAUFEN.

: FUHRUNG.
LIMBECK.
, ‘ e .’ JIMBECK. LIMBECK

FUHRUNG.

Bleiben Sie auch auBerhalb der Seminare auf dem
Laufenden in der Welt der Verkaufens.

In unserem Online Shop finden Sie viele interessante Pro-
dukte far Ihre persdnliche Weiterbildung. Blicher, HérbUcher,
Bundle-Angebote und vieles mehr gibt es zu entdecken.
Besuchen Sie uns noch heute:

www.shop.managementtraining.de

Box dich durch! Mit der Martin Limbeck® Online Academy zu
maximalem Vertriebserfolg Sie wollen mehr Umsatz machen,
mehr Neukontakte akquirieren und vor allem &fter zum Ab-
schluss kommen? Das ist leichter, als Sie denken. Denn Talent
ist kein Zufall, sondern lernbar: Um lhre Ziele zu erreichen
und den Erfolg dauerhaft zu pachten, brauchen Sie Motiva-
tion, Ubung und vor allem die richtigen Techniken. Stellen
Sie sich mit der Martin Limbeck® Online Academy lhren Her-
ausforderungen! Wir trainieren Sie kontinuierlich und sorgen
daflr, dass Ihnen die Erfolgsstrategien in Fleisch und Blut
Ubergehen. Machen Sie sich Ihren Erfolg zur Gewohnheit und
buchen Sie noch heute!

www.limbeck-academy.com

“(..) vor allem das Thema “Steigerung
der Terminquote” ist den Teilnehmern
nachhaltig im Gedéchtnis geblieben.
Sie haben eindrucksvoll demonst-
riert, dass das Telefon als Medium
den Kontakt zu unserer AuBenwelt
darstellt und Vor- bzw. Einwénde von
potentiellen Kunden sehr elegant

und konsequent bearbeitet werden
kénnen. (..)"

Boris Stade, Geschaftsstellenleiter
Allianz Beratungs- und Ver-
triebs-AG, Stuttgart

“(...) Gibt es zum Thema Verkauf
soviel neues Wissen? Ja, wir haben
es von lhnen Ubermittelt bekom-
men und was noch wichtiger war,
unser bekanntes Wissen in Handlung
umgesetzt. Fur die tollen Tage bei uns
und lhre Strahlkraft auf die Menschen
unseres Unternehmens wollen wir
uns sehr bei lhnen bedanken. Wir
sind froh, mit Ihnen auch in Zukunft
zusammenzuarbeiten. (...)"

Stefan Culjak, Geschéaftsfuhrer
CM Exclusive Weine GmbH, Gréafeling




LIMBECK
GROUP

FUR WELCHEN WEG
ENTSCHEIDEST DU DICH?

Begrenzte Teilnehmerplatze - jetzt anmelden!

Online: www.limbeckgroup.com
E-Mail:  willkommen®@limbeckgroup.com
Tel. +49 (0) 2859 90992-0
Post: LIMBECK® GROUP
Jockern 6, 46487 Wesel

Alle Themen auch als Inhouse Training

Wie ein MaBanzug auf lhre Bedlrfnisse zugeschnitten. Zu diesen und weiteren Themen
bieten wir Thnen auch interne Schulungen und Vortrage an. Sprechen Sie uns an!

LIMBECK
GROUP

In Zusammenarbeit
mir der

In Kooperation mit der

Beste Arbeitgeber™ DVKS Es gelten unsere Allgemeinen Geschéaftsbedin-

Consulting ——— gungen, die auf www.limbeckgroup.com/agb
hinterlegt sind.




