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Bamberg, Juli 2015  

 

Zielvereinbarungen abrechnen 
Mit Zielvereinbarungen Mitarbeiter steuern und motivieren  
 

Zielvereinbarung bezeichnet in der Führungstechnik, dass sich eine Führungskraft 
und ihr Mitarbeiter auf die Realisierung von Zielen der Organisation einigen. Erreicht 
der Mitarbeiter die vereinbarten Ziele, wird Provision ausgezahlt. Erreicht der 
Mitarbeiter anteilig die Ziele kann die Provision anteilig bezahlt werden. 
 

Durch die Vereinbarung von Zielen und die Bezahlung variabler Gehaltsanteile können Sie 

auch bei Vertriebsorganisationen mit angestellten Vertriebsmitarbeitern zusätzliche Anreize 

für Spitzenleistungen schaffen. 

 

Die Regeln für Zielvereinbarungen ergeben sich aus Ihrem Geschäftsmodell und sind so 

verschieden, wie die Unternehmen, ihre Produkte und Vertriebskonzepte. 

 
Mit der FABIS Vertriebsserie können Sie Ihre individuellen Zielvereinbarungen 

revisionssicher neben allen Provisionsvereinbarungen, variablen Gehaltsanteilen und 

Incentives abrechnen. 

 

Das revisionssichere FABIS Vertriebssystem kann als offenes System Daten aus 

beliebigen bestehenden Systemen importieren. Sie können auch Daten z.B. an die 

Finanzbuchhaltung, Gehaltsabrechnung oder das Datawarehouse exportieren. Mit dem 

modularen Aufbau nutzen Anwender genau die notwendigen Module. Bereits das 

Standardsystem ist so anpassbar, dass beliebige Vertriebskanäle, Produkte und 

Vertriebsvereinbarungen einfach konfiguriert werden – ohne Programmierung. 
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Über FABIS 
 
FABIS entwickelt seit 1988 Softwarelösungen für die Vertriebssteuerung. Spezialgebiet sind die 

Provisionsabrechnung und das Vertriebspartner Management. Zu den Anwendern gehören 

Vertriebsorganisationen unterschiedlicher Branchen wie Finanzdienstleistung, Telekommunikation, 

Fertighausbau. 

 

Grundfunktionalitäten sind Revisionssicherheit, Internationalisierung und die flexible Oberfläche. Der 

modulare Aufbau des offenen Java-Systems unterstützt sowohl schnelle Integration als auch 

Datenaustausch mit vorhandenen IT-Systemen. Schnittstellen werden definiert und nicht 

programmiert. 

 

FABIS realisiert aus einer Hand praxisnahe Analyse, Konzeption, Softwareentwicklung, Einführung 

sowie Betreuung. Die flexiblen Standardmodule dienen als Basis in der Individualprogrammierung. 

 

Die Systeme sind als Cloud-Lösung oder als Hosting-System einzusetzen. 

 

Grundfunktionalitäten sind Revisionssicherheit, Internationalisierung und die flexible Oberfläche. Der 

modulare Aufbau des offenen Java-Systems unterstützt sowohl schnelle Integration als auch 

Datenaustausch mit vorhandenen IT-Systemen. Schnittstellen werden definiert und nicht 

programmiert. 
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