Vorboten aus der Konsumguterindustrie

Welche Entwicklungen in Vertrieb und Marketing sind Ubertragbar auf OTC und Pharma-Unternehmen

Peter Arend
PeterArend@Kade.de

Der vorliegende Beitrag stammt
Klaus Eichhorn von der Veranstaltung
Eichhorn@SynergyConsultants.de ,Branchentreff OTC und Pharma"“
am 18. Juni in Frankfurt und ist nur in Teilen
veroffentlicht. Auf Wunsch senden lhnen
die Autoren gerne weitere Informationen zu.
Bitte senden Sie eine E-Mail an
eichhorn@synergyconsultants.de



Deutsche Apotheker Zeitung (25.05.2009)

Fur Barbara Neusetzer, erste Vorsitzende der Apothekengewerkschaft Adexa |, ist
das Urteil keine Uberraschung. Doch seien vom EuGH fiir die Zukunft auch keine
Optionen ausgeschlossen worden. Sie fordert die Apothekenleiter auf, die
Beratungsqualitat und Arzneimittelsicherheit in den 6ffentlichen, inhabergefihrten
Apotheken weiter zu verbessern.

Dazu seien insbesondere auch Investitionen ins Personal notwendig.

Dr. Stefan Hartmann, Vorsitzender des Bundesverbandes Deutscher
Apothekenkooperationen (BVDAK) zeigt sich erleichtert, warnt aber vor
verfriihten Freundentanzen . Potenzielle Kettenbetreiber wirden weiterhin
versuchen, sich der Arzneimittelversorgung in Deuts chland zu bemachtigen




Deutsche Apotheker Zeitung (25.05.2009)

Dr. Stefan Etgeton von der Verbraucherzentrale Bundesverband madchte das
Urteil aus Sicht des Verbraucherschutzes nicht unbedingt als Erfolg bezeichnen

Es sei nicht zu erkennen, dass es nach einem Fall des Fremdbesitzverbotes und der
Einflhrung von Ketten zwingend zu einem Einbruch bei der Arzneimittelsicherheit
gekommen ware. Festgestellt werden musse auch, dass der EuGH lediglich
klargestellt hat, dass das Fremdbesitzverbot mit européaischer Rechtsauffassung
konform geht. Aber der deutsche Gesetzgeber kdnnte immer noch and  ers
entscheiden — diese Moglichkeit lasse das Urteil zu . Man kann aus
Verbrauchersicht schon die Frage stellen, so Etgeton gegenuber der DAZ, ob die
Zulassung von Apothekenketten nicht zu mehr Bewegung bei den Preisen im OTC-
Bereich fihren wirde. Unzweifelhaft sei das vorliegende Urteil eine grol3e Starkung
der freien Heilberufe.




LZ NET (25.05.2009)

Deutsche Handler kbnnen weitermachen

Das EuGH-Urtell erklart das deutsche und das italienische Apothekengesetz zwar fir
zulassig, schreibt die bestehenden Regeln jedoch keineswegs vor. Die
Bundesregierung konnte den Markt liberalisieren , lehnt dies aber bisher vollig ab.

Wettbewerb droht dem jahrhundertealten Monopol der Apotheker bis auf weiteres
nur von den Versandapotheken. Sie durfen rezeptfreie Medikamente entweder direkt
oder Uber Stitzpunkte im Einzelhandel liefern. Wenn der US-Konzern Medco seine
Plane flr eine Apothekenkette aufgeben muss, wird seine Zusammenarbeit mit dm-
Drogeriemarkt umso wichtiger. In 420 dm-Filialen gibt es Servicepunkte der
niederlandischen Europa Apotheek.

Auch Schleckers eigener Medikamentenversand ist von dem EuGH-Urteil nicht
beruhrt.



Nicht alle Veranderungen
sind so offensichtlich ...

...vom
Tante Emma Laden
zum Future Store ...

... von der
Apotheke
zum
,Drive-In Outlet"...
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