Pressemitteilung 01/2012 Homburg & Partner

Excellence in Marketing, Sales & Pricing

Maschinenbaumonitor: Verhaltene Erwartungshaltung
im deutschen Maschinenbau

Die Managementberatung Homburg & Partner, Hidden Champion in Marketing und Vertrieb,
hat zum vierten Mal Entscheider des deutschen Maschinenbaus zu den wichtigsten Themen
im Bereich Marketing und Vertrieb befragt. Die Ergebnisse des Maschinenbaumonitors Winter
2011/2012, an dem 50 Experten teilgenommen haben, zeigen, dass im deutschen Maschinen-
bau eine uberwiegende Zufriedenheit mit der aktuellen Geschaftslage vorherrscht.

In einer nach Schulnoten gewichteten Skala geben die Befragten einen Durchschnittswert von 2,4
fur die aktuelle Geschaftslage an. Dafur werden aber die Erwartungen fur das Jahr 2012 eher ver-
halten eingeschatzt. Nach kraftigen Umsatzspringen von durchschnittlich 18% in 2011, rechnet die
Branche mit einem niedrigeren Wachstum von ca. 9,5% in diesem Jahr. Etwa 75% der Befragten
gehen von einer Abkuhlung der Wirtschaft aus, wobei hauptsachlich die Schuldenkrise als Ursache
fur eine allgemeine Unsicherheit gesehen wird, was eine Verringerung der Investitions- bzw. Kauflust
mit sich fuhrt.

Im Bereich Marketing und Vertrieb setzen die Unternehmen des deutschen Maschinenbaus klare
Schwerpunkte: Als wichtigste Themen in den kommenden Monaten werden die Steigerung der Kun-
denzufriedenheit, der Gewinn von Marktanteilen sowie die Produktentwicklung genannt. Die Unter-
nehmen legen groRen Wert auf die aktive Marktbearbeitung, um eine Verbesserung des
Geschaftsergebnisses zu erzielen. Vor allem fur die ErschlieBung neuer Markte beabsichtigen 68%
der Befragten die Investitionen zu erhdhen, 32% planen das bisherige Investitionsniveau unverandert
zu lassen. Daruber hinaus spielen sowohl die Neukundenakquise als auch die Kundenbetreuung
eine sehr wichtige Rolle.

Der nachste Maschinenbaumonitor wird im Sommer 2012 erhoben. Wenn Sie weiterfihrende Infor-
mationen wunschen, wenden Sie sich bitte an die unten angegebenen Ansprechpartner.
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